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ビジネスプロフェッショナル養成スクール(第３期)

ビジネスプラン

発 表 会

13:30〜

15:30

参加無料

愛知大学名古屋キャンパス

名駅徒歩10分

愛知大学 国際ビジネスセンター

カスタマイト株式会社

2017

【共催】

(土)

【場所】

定員100名

(※先着順)

申込は裏面を参照の上、FAXよりお申し込み下さい。

AAAA
【メンバー】

S.T(株式会社大木家)

T.O(株式会社大木家)

S.T(株式会社テイスト)

H.K(株式会社メイク)

K.N(株式会社ナ・デックス)

D.F(経営学部)

M.Y(経営学部)

Y.I(経営学部)

I.J(経済学部)

E.O(国際コミュニ

ケーション学科)

「スパゲッ亭チャオ」の成長「スパゲッ亭チャオ」の成長「スパゲッ亭チャオ」の成長「スパゲッ亭チャオ」の成長戦略戦略戦略戦略 ～～～～豊橋チャオスパのブランド化～豊橋チャオスパのブランド化～豊橋チャオスパのブランド化～豊橋チャオスパのブランド化～

テーマ持込企業：テーマ持込企業：テーマ持込企業：テーマ持込企業：株式株式株式株式会社会社会社会社大木家大木家大木家大木家

オーギヤグループは豊橋市で展開する「スパゲッ亭チャオ」にて、名物メニュー「豊橋チャ

オスパ」を50年以上にわたり提供してきました。豊橋市ではソウルフードとして親しまれてい

ます。今後、豊橋市以外のエリアにも出店することで認知度の向上を狙います。「あんかけ

スパゲッティ」と言えば「豊橋チャオスパ」、と言われるような県内No.1ブランドを目指したブ

ランド化戦略を構築します。

BBBB
【メンバー】

M.M(株式会社ナ・デックス)

Y.K(株式会社ナ・デックス)

H.N(株式会社エステム)

R.N(フリーランス)

R.N(株式会社大木家)

K.S(経営学部)

S.S(経営学部)

M.O(経営学部)

J.K(経済学部)

S.E(経済学部)

「モノづくり」企業の採用「モノづくり」企業の採用「モノづくり」企業の採用「モノづくり」企業の採用戦略戦略戦略戦略 ～～～～BtoBBtoBBtoBBtoB企業の人材獲得手法～企業の人材獲得手法～企業の人材獲得手法～企業の人材獲得手法～

テーマ持込企業：株式会社ナ・デックステーマ持込企業：株式会社ナ・デックステーマ持込企業：株式会社ナ・デックステーマ持込企業：株式会社ナ・デックス

中部地方には「モノづくり」企業が数多くあり、そのほとんどがＢtoＢ（企業間取引）を主とし

ています。そのため、学生などの求職者に自社を知ってもらうこと、働きたいと興味を持っ

てもらうことが課題になっているケースが多くあります。さらに「超売り手市場」で採用難の昨

今、「モノづくり」企業が優秀な人材を獲得出来る可能性を検討し、学生の目線も参考に

採用戦略を構築します。

CCCC
【メンバー】

H.O(東海漬物株式会社)

K.T(オフィスくーま)

T.K(株式会社氷屋川久)

R.I(税理士法人ひまわり)

T.E(経営学部)

M.F(経営学部)

S.I(経済学部)

A.E(文学部)

S.R(現代中国学部)

R.T(現代中国学部)

漬物の介護食市場への参入に漬物の介護食市場への参入に漬物の介護食市場への参入に漬物の介護食市場への参入に向けて向けて向けて向けて ～～～～介護食市場でのやわら介護食市場でのやわら介護食市場でのやわら介護食市場でのやわら

かい漬物の可能性～かい漬物の可能性～かい漬物の可能性～かい漬物の可能性～

テーマ持込企業：東海漬物株式会社テーマ持込企業：東海漬物株式会社テーマ持込企業：東海漬物株式会社テーマ持込企業：東海漬物株式会社

東海漬物株式会社では、「きゅうりのキューちゃん」「こくうまキムチ」などに代表される漬物関

連商品を製造・販売しています。高齢化に伴い、硬いという理由で漬物を食べなくなる高齢

者も増加傾向にあります。高齢者でも気軽に食べられる漬物を開発し、高齢者市場、その

中でも特に介護食市場をターゲットにやわらかい漬物のマーケティング戦略を構築します。

受講生が3チームに分かれ、現実のビジネステーマに関する発表を各チーム約20分で行います。

※ 掲載しております内容は発表当日までに変更になることがございます。ご了承下さい。

2017年9月1日、企業においてマネジメン

トを担う人材と、愛知大学の学生を対象と

した「ビジネスプロフェッショナル養成ス

クール(第3期)」を開講しました。当スクー

ルは、ビジネスマネジメントの「理論の習

得」と「企業実務での即実践」にフォーカ

スした実践的なビジネススクールで、2年

前から愛知大学で実施しています。

当スクールでは、学んだビジネス理論を基に実際の

ビジネスプランを構築し、その集大成として成果を

発表する場を設けています。受講生を派遣いただい

た企業の関係者の皆様はもちろん、今後スクールに

ご参加を検討される企業様にも幅広くご参加いただ

き、当スクールの内容やレベルのご評価をいただき

たく、今回の発表会のご案内をさせていただきます。



((((スクール運営事務局スクール運営事務局スクール運営事務局スクール運営事務局) ) ) ) カスタマイト株式会社カスタマイト株式会社カスタマイト株式会社カスタマイト株式会社 行き行き行き行き

FAX 0532FAX 0532FAX 0532FAX 0532----62626262----8782878287828782

役職・部署名役職・部署名役職・部署名役職・部署名 氏名氏名氏名氏名

貴社名貴社名貴社名貴社名

ご連絡先ご連絡先ご連絡先ご連絡先(TEL)(TEL)(TEL)(TEL)

【お申込み・お問い合わせ先】

(スクール運営事務局) カスタマイト株式会社

TEL : 0532-62-8756 FAX : 0532-62-8782

ビジネスプロフェッショナル養成スクールビジネスプロフェッショナル養成スクールビジネスプロフェッショナル養成スクールビジネスプロフェッショナル養成スクール((((第３期第３期第３期第３期))))

ビジネスプラン発表会ビジネスプラン発表会ビジネスプラン発表会ビジネスプラン発表会

日時 2017年12月16日 (土) 13:30 〜 15:30 (開場 13:00)

場所 愛知大学 名古屋キャンパス 講義棟 L805教室

〒 453-8777 名古屋市中村区平池4丁目60番6

参加費 無料

定員 100名 (申込FAX先着順)

申込方法 FAX申込書 2017年12月9日(土) 必着

※ 電話、郵送、Webサイト、電子メールでの受付は行っておりません。

※ ご記入頂いた個人情報は、ビジネスプロフェッショナル養成スクール(第３期)発表会の出席確認に使用します。また愛知大学国際ビジネス

センター及びカスタマイト株式会社からの各種連絡・情報提供に利用することがあります。記入者の許可なく第三者に提供いたしません。


